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RESUMEN
Ingeniero Comercial de la Universidad Adolfo Ibáñez, Master en Ventas y Diplomado en Dirección Estratégica con experiencia en liderazgo de equipos, desarrollo de proyectos e implementación de estrategias y soluciones tecnológicas. Proactivo y altamente motivado, de buenas relaciones interpersonales, y capacidad para relacionarse con equipos multidisciplinarios y multiculturales. 
Dominio de Inglés, Alemán
ESTUDIOS

· Universidad Adolfo Ibáñez. Diplomado en Dirección Estratégica de empresas 


2007

· Universidad Adolfo Ibáñez. Magister en Ventas





2006 – ​2007

· Universidad Adolfo Ibáñez. Título de Ingeniero Comercial.




2001 – 2006

· Colegio Alemán de Santiago







1988 – 2000

EXPERIENCIA LABORAL

Sernageomin. Servicio Nacional de Geología y Minería




Septiembre 2018 a la fecha

Jefe de Administración y Finanzas

· 
Encargado de administrar y optimizar  los recursos del servicio.
· Liderar los proyectos de inversión.
· Controlar la ejecución financiera de los proyectos
· Liderar el proyecto de modernización del estado, CIberseguridad y trámites digitales.

· Encargado de todo el desarrollo tecnológico del servicios, velando por las mejoras y actualizaciones de los sistemas.

· Rediseñar todos los procedimientos de administración y unidades bajo su dependencia.
Canplast Sud / DVP
Gerente Comercial 








Febrero 2017 – agosto 2018 

· 
Desarrollar e Implementar la estrategia comercial y potenciar la cartera de clientes.

· Aumentar la producción a través de mejoras de procesos y transferencias tecnológicas.
· Generar estudios de participación de mercado 

· Diseñar mejoras durante la fabricación de productos para satisfacer los requerimientos de los clientes.
· Administrar los contratos con los proveedores
Fundación Chile / Micomo S.A







mayo 2014 – Octubre 2016
Gerente Comercial 
Empresa fundada entre Codelco y NTT que brinda soluciones tecnológicas para la industria minera y energética.

       
· Responsable de identificar y desarrollar nuevas oportunidades de Negocios.
· Proponer a través de nuevas tecnologías mejoras de los procesos productivos y operacionales de las empresas mineras.
· Generar propuestas de negocio para reducir los gastos operacionales y productivos de las empresas.

· Generar el análisis, diseño y lineamiento para la introducción de nuevos  productos al mercado.
· Potenciar la cartera de cliente y generar nuevos proyectos.

· Crear alianzas con otras empresas proveedoras de tecnologías.
Sernageomin. Servicio Nacional de Geología y Minería




marzo 2011 – abril 2014 
Jefe de Gabinete de la Dirección Nacional





· 
Velar por el cumplimiento de los indicadores de gestión.

· Proponer soluciones ante desviaciones de los programas de trabajo
· Liderar los concursos de Innovación y Excelencia del Estado.
· Controlar los avances de los programas
Emasa, Equipos y Maquinarias S.A (Bosch Chile)





marzo 2009 – febrero 2011

Brand Manager







              


· Aumentar las ventas a través de la mejora de los procesos y creación de nuevos canales.

· Definición de los presupuestos, desarrollo de los planes y optimizar los recursos de la empresa.

· Controlar, definir y corregir los planes de acción en caso de desviaciones comerciales.

IBM de Chile S.A.








marzo 2007 – febrero 2009 
Brand Manager             
· Brindar soluciones tecnológicas para mejorar los procesos de las empresas.
· Gestionar, dirigir y controlar los proyectos en carpeta
· Levantar nuevas oportunidades de negocio y administrar los contratos.
· Promover el negocio a través de nuevas soluciones.

DATOS ADICIONALES
Manejo Computacional

Nivel avanzado Word, MS Excel, Power Point, SAP, CRM. 
